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3999.comvisedans le mille

gendre

lesprofessionnels
visiblessurInternet et donc
favoriser le développement
deleuractivité

,

le tout à
un

prix le plusbaspossible.
Voiciensubstance la

raison
d

' êtrede
3999.com .

"

Nousvoulionsdonnerdes

outilsauxprofessionnels pourqu' ils

assurentleurprésencesur le
réseau

,

enévitantquecelanesoittrop
compliquéoutropcher. Lesentrepreneurs
quenousvisons

, commerçants ,

artisans
, professionslibérales

,

n' ontpas
toujoursbeaucoupdetemps ni d

'

argent à consacrer à
la miseen ligne et

à
l

' entretien d

' unsite "

,

noteStéphane
Médioni

,

directeurgénéralde la

société
, quifutlui-même

commerçant
deproximitéavantdeselancer

dans l

' aventure3999.
L

'

entreprise voit
le jouren2009.

PortéeparJeanRouch
,

son
président et co-fondateur -et
entrepreneur aguerri-3999.comprend
d

' abord la forme d

' unservicede
renseignementmulti-supports . Sa
particularité : il

estentièrement gratuit.
Unefaçondesedémarquersurun
marchédéjàencombré et

à la
santé

fragile . Maispour la start-upbasée
à
Francheville

,

auxabordsdeLyon ,

la
véritableopportunitédedégager

duchiffre d

' affaires tientdans la

fournituredesitesWebclésenmainaux
petitesentreprises . L

'

offrebaptisée
3999Proestlancée à

la
mi-2010 . En

échange d

' unforfaitmensuel
,

chaqueclientdispose d

' unsite
construit autour d

' unnoyau
communmaisaucontenu et audesign
personnalisable .

Unservice d

'

assistancetéléphonique et untravailde
référencement sontinclusdans
l

' offre et uneoptionpermet d

'

améliorer la positiondessitessurGoogle
à traversdescampagnesdeliens
commerciaux .

"

Lesclientsne
s'

occupent pasduréférencement ,

cequiest
assez révolutionnaire

, glisseSté

StéphaneMédioni
,

directeur
généralde3999.com.

Internet .
Néeen2009

,

l

'

entrepriselyonnaisemisesur la
fournituredesitesInternet

clésenmainauxpetitesentreprisespouratteindre 6 M-dechiffre d

' affairesen2012.

Deuxaugmentationsdecapitalontpermisdesoutenirsondéveloppementrapide.

Financerpourinnover

phaneMédioni . L

'

offre3999Pro a

commencé à
décollersérieusement

enseptembre 2010 et
très

sérieusement endébut d

' année2011 .
Nous

avonsparexempleacquis500
nouveauxclientsaumois d

' avril .
A

partirdumoisdejuinprochain ,

nous
tablonssur 1 000 à 1500nouveaux
clientsparmois' :

Pourassurer la

prospection ,

la société
, quicompte

l

'

offrede3999.com s' adresseenpriorité
auxpetitesentreprises . Lessalonsde
coiffurereprésentent parexemple 8 %%de

la clientèle
,

et lesprofessionnelsdu
bâtiment16%%.

3999.com a déjàbénéficiédedeuxaugmentationsdecapital , pouruntotal
de 2

,5

M-.
MMAfindefinancerson

développement ,

3999.com a

déjàbénéficiédedeuxlevées
defonds .Lapremière a été
réalisée à l

' été2010 .Indivest
Partners

,

undesleadersdu
capital-investissementen
Europe ,

a alorsapporté 2 M-
à l

'

entreprise . Garibaldi
Participations ,

sociétédecapital
risquede la BanquePopulaire
Loire et Lyonnais ,

a poursa
partapporté 0

,5

M-en
novembredernier . 3999.com
disposeaujourd ' hui d

' un

capitalde 7

,5

M- .

"

Nousavons
trouvé là despartenairesqui
ontcruennotremodèle
économique

"

, souligneStéphane
Médioni.

Loindesereposersurses
premiersacquis ,

l

'

entreprise ,

qui a reçu le labelOséo "

Entreprise
innovante "

, portedéjà
denouveauxprojets .

" Nous

pensonsbeaucoup à la

mobilité et allonsprochainement
lanceruneapplicationpour
smartphones ,

sanssurcoût
pournosclients "

,

confie le

directeurgénéral .
3999.com

setrouveégalementsur
le

pointdesignerunaccordavec
ungroupebancairepour

la diffusiondesonoffre .

Parallèlement à 3999Pro
,

la société
présidéeparJeanRouch
maintientsonannuaire
gratuit

,

afin d

'

assurerune
complémentarité entrelesdeux
activités et renforcertoujours
et encore la visibilitédeses
clients.

12collaborateurs
, gèreaujourd

' hui
60commerciauxoutsourcés
répartis sur

la
Franceentière

(

unchiffre
quipourraittripler d

'

ici à la finde
l

' année
)

, complétésparuneéquipe
deventepartéléphone.

3999.comcomptedupliquer son
modèledès le moisprochainen
Espagne ,

avantdesetourner
peutêtre vers d

' autrespays : Belgique ,

P.-J . N.

Suisse
, Allemagne , Angleterreou

Italie .
L

'

entreprisevise 2

,5

M-dechiffre
d

' affairesen2011 et prèsde 6 M-
en2012 .

" Noussouhaitonsconserver
unepetiteéquipe ,

même si nos
effectifs pourraientaugmenter légèrement
pouraccompagner notre
développement

"

,

conclutStéphaneMédioni.

PIERRE-JEANNICOT

UNECONCURRENCE SAINE
"

Prèsdetroismillionsdeprofessionnels nesontpasencore

présentssurInternet
,

affirmeStéphaneMédioni
,

directeur

généralde3999.com .
Touscesentrepreneursaurontbesoin

unjour d

' unevitrineséduisantesur le Web "

.Ledirigeant
n' afficheaucunecrainteface à la multiplicationdesacteurs

proposant desespacesInternetclésenmain :

"

Il restede
la place ,

la concurrenceest la bienvenue . Ellenousempêche
denousendormir et nousprouveégalementquenousavons
trouvéunmodèleviable "

.Selonuneétudelpsos / Google
réalisée en2010

,

40%%desTPE et
PME n' ontpasencorede

sitesInternetpourpromouvoir leuractivité
,

mais
reconnaissent pourtant l

' utilité d

' unteloutil à l

'

heureoù le nombre
d

'

internautesnecesse d

'

augmenter.1 : Internetmobile
,

sur

lequel3999.comsepenchesérieusement
,

connaît
égalementunebellecroissance . D

'

après l

'

Insee
,

il a étéutilisé
par38%%desFrançaisen2010

,

contre20%%en2008.

P.-J

.
NICOT.
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